
Das fonial Partnerprogramm. 
Gemeinsam gewinnen.

Erweitern Sie Ihr Produktportfolio

Partizipieren Sie durch 
unser attraktives Provisionsmodell

Steigern Sie Ihren Umsatz 
durch Dienstleistungen und Services







• Profitieren Sie von unserem  
attraktiven Provisionsmodell über die  
gesamte Laufzeit des geworbenen Kunden 

• Monatlich wiederkehrende Provisionen für  
die Grund- und Verbindungsentgelte des  
geworbenen Kunden

Neue
Einnahmequellen

• Installation und Inbetriebnahme der  
Anlage vor Ort beim Kunden

• Änderungen der Anlageneinstellungen

• Einrichtung neuer Rufnummern

• Überprüfung der Netzwerkverkabelung

• Durchführung von VoIP-Readiness-Test

Zusätzliche Umsätze  
durch Service- &  
Dienstleistungen



Das Provisionsmodell -
einfach und transparent

10% auf alle Grund- und Verbindungsentgelte  
der von Ihnen geworbenen Kunden!

Provision auf Höhe der Provision Beispielrechnung

Grundentgelte

Umsatzbeteiligung in Höhe von 
10% der monatlichen  
Nettogrundgebühr  
(monatlich netto 2,90 EUR
pro aktive Rufnummer)

20 aktive Rufnummern:   
0,29 EUR x 20 Neben stellen =  
5,80 EUR Provision

Verbindungs-
entgelte

Umsatzbeteiligung in Höhe von 
10 % der monatlichen  
Nettoverbindungsentgelte

100,00 EUR Netto-
Verbindungsentgelte  
des Kunden = 10,00 EUR  
Provision



Das Provisionsmodell -
einfach und transparent

Ein Abschluss im Monat
mit 20 Rufnummern

1. Jahr

2. Jahr

3. Jahr

bringt 1.042,80 
EUR im Jahr

bringt 3.318,00 
EUR im Jahr

bringt 5.593,20 
EUR im Jahr



Der
Bestellvorgang

1 Registrieren Sie Neukunden bequem 
über Ihren fonial Partneraccount 

2 Laden Sie die entsprechenden Dokumente  
im Konto des Kunden hoch

fonial bearbeitet die
Bestellung

Der Kunde wird freigeschaltet und kann über die  
Cloud-Telefonanlage telefonieren

3
4











fonial GmbH
Kaiser-Wilhelm-Ring 7-9
50672 Köln

E-Mail: 
info@fonial.de

www: 
www.fonial.de

Beratung und Support
0221 669 669 66

Faxnummer
0221 669 669 99

Supportzeiten
Mo-Do 09:00 - 18:00 Uhr
Fr         09:00 - 16:00 Uhr

Ein starker Partner.


